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myBusiness: Beziehungen abbilden 
Excel ist toll. Word auch. Damit kann man viel erreichen. Aber irgendwann stößt man an Grenzen. Wenn 
man wissen will, wie viele Rechnungen denn nun eine Person schon bezahlt hat, oder welche 
Geschäftsbriefe an den einen Kunden schon rausgeschickt wurden, dann kann man im Dateisystem die 
Dateien zählen und vorher öffnen um nachzuschauen, ob es die richtige ist, wenn man sie findet, weil 
man sie woanders abgespeichert hat, oder man hat mit drei Klicks in myBusiness beide Fragen 
beantwortet. Denn das ist die große Stärke eines CRM-Systems: Beziehungen abbilden. Schnell sehen, 
wer was in welcher Menge und welchen Zeiträumen gemacht oder nicht gemacht, gezahlt oder nicht 
gezahlt, bestellt oder nicht bestellt hat. Alles das ist ein großer Vorteil für die Arbeit mit myBusiness als 
Vertriebspartern von Reico.



myBusiness: Beziehungen pflegen 
Effektivität und Geschwindigkeit kann man nicht mit Bekanntheit gleichsetzen. Naürlich ist Excel und 
Word bekannter, aber deshalb ist man mit seiner Arbeit nicht schneller. Die Rechnungen in Word, die 
Statistik in Excel, den Termin in Outlook oder einer anderen Kalendersoftware. Aber was ist für den 
Termin wichtig und was wurde ausgemacht? Was ist davor noch zu tun? Und um welche Uhrzeit ist der 
Kunde am besten zu erreichen? Also bediene ich entweder drei App’s und habe das andere im Kopf 
oder ich öffne myBusiness und habe mit einer Wiedervorlage alles sofort im Blick und wieder vor Augen. 
Denn das ist dir große Stärke eines auf die Arbeit mit Reico abgestimmten Systems: Beziehungen 
pflegen. Auf einen Blick die Person vor Augen haben und alles wichtige dazu auch noch: Ihre letzte 
Bestellung, den Sympathiefaktor, die beste Anrufzeit und die richtige Telefonnummer. Alles das ist ein 
unschätzbarer Vorteil durch die Arbeit mit myBusiness als Vertriebsparter von Reico.



myBusiness: Beziehungen ausbauen 
Notizen kann man sich überall machen; auf einem Post-It auf dem Bildschirm, in Word, in Outlook und 
ein paar auf dem Smartphone, aber woher weiß ich dann, wo ich nachschauen soll, ob Kunde „Schmid“ 
seinen Jahrestag oder Geburtstag hat; und ob ich ihm gratuliert habe? Ich kann überall nachsehen und 
dann frustriert aufgeben, weil die Notiz unvollständig ist oder nicht auffindbar, oder ich öffne 
myBusiness und habe mit einem Klick die Jubiläen dieses Monats aus Ausdruck vor Augen. Denn das 
ist dir große Stärke einer App, die speziell den Bedürfnissen der Akquise und Kommunikaton für die 
Arbeit mit Reico-Kunden programmiert wurde: Beziehungen ausbauen. Ob es darum geht, einen 
Kontakt zum Geschäftspartner zu konvertieren oder jemanden zum Geburtstag zu gratulieren, für seinen 
Hund den Denkzettel für die Futterumstellung zu schicken oder eine Massenmail an alle Kunden, die 
noch keine Willkommenskarte erhalten haben, sich aber für Pferde interessieren - mit myBusiness ist 
das das alles in ein paar Minuten gemacht. Wirklich! Ein nicht aufholbarer Vorteil wegen der Arbeit mit 
myBusiness als Vertriebsparter von Reico.



myBusiness: Speziell für die Arbeit als Reico-Vertriebsparter 
myBusiness wurde von Wolfram Schmied (Schmied Consulting), einem engagierten Reico-
Vertriebsparter in Zusammenarbeit mit Wilhelm Diegel (EDV-Dienstleistungen - iAlltag) mit der 
Ninoxplattorm entwickelt, aufgebaut und ausgebaut. Wolfram Schmied arbeitet jeden Tag damit und ist 
vom Fach. Die Art und Weise, speziell auf die Kommunikation für die Arbeit mit Reico-Kunden 
abgestimmt. Ob Akquise, Vertrieb, Nachfrage, Auswertung, Interaktion, Werbung, Messen, 
Veranstaltungen; der ReicoMangager bietet genau die Felder und Möglichkeiten, die konkret für die 
Arbeit mit und an Reico-Kunden relevant sind. Die Funktionen und Features werden stetig 
weiterentwickelt, dank den Rückmeldungen und dem Feedback von vielen schon partizipierenden 
Partnern aus dem Team Wolfram Schmied. Der große Vorteil an der Plattform Ninox liegt in der 
Flexibilität und den kurzen Umsetzungszeiträumen, die eine Weiterenwicklung braucht.



Probieren Sie es aus. Steigen Sie ein schon für 10 € pro Monat*** und entdecken Sie die Möglichkeiten.

Sie können jederzeit wieder aussteigen. Ihre Daten bekommen Sie in diesem Falle … als Excel-Datei.
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EFFEKTIV UND PROFESSIONELL ARBEITEN



F   BASIS PLUS PREMIUM
Ja 1 Dashboard: Alles überblicken und steuern. ✅ ✅ ✅

Ja 2 Dashboard - Haushaltsbuch ✅ ✅ ✅

Ja 3 Dashboard - Statistik Messe ✅ ✅

Ja 4 Dashboard - Messekalender ✅ ✅

Ja 5 Dashboard - Projekte ✅ ✅

Ja 6 Dashboard - Rechnungen ✅ ✅

Ja 8 Dashboard - Umsatzstatistik ✅

Ja 9 Dashboard - Veranstaltungen ✅

Ja 10 Dashboard - Analyse ✅

Ja 11 Dashboard - Erfolge, Ziele, Ehrungen ✅

Ja 12 Dashboard - Tagesbewertung ✅

Ja 13 Umsatzstatistik ✅

Ja 14 Einstellungen ✅ ✅ ✅

Ja 15 Kontakte: Beziehungen pflegen ✅ ✅ ✅

Ja 16 Kontakte - Kommunikation ✅ ✅ ✅

Ja 17 Kontakte - Haustiere ✅ ✅ ✅

Ja 18 Kontakte - Bestellübersicht ✅ ✅ ✅

Ja 19 Kontakte - Einarbeitung Geschäftspartner ✅ ✅ ✅

Ja 20 Kontaktekarte ✅ ✅ ✅

Ja 21 Bestellungen Reico ✅ ✅ ✅

Ja 22 Geschäftsbrief ✅ ✅ ✅

Ja 23 Wiedervorlage ✅ ✅ ✅

Ja 24 In Wiedervorlagen per WhatsApp kommunizieren ✅ ✅ ✅

Ja 25 In Kontakten Haustiere mit der Vitalfood-App synchronisieren ✅ ✅ ✅

Ja 27 Kontakte - Geschenke ✅ ✅

Ja 28 Kontakte - Ehrungen ✅ ✅

Ja 29 Kontakte - Messe ✅ ✅

Ja 30 Produkte ✅ ✅

Ja 31 Rechnungen ✅ ✅

Ja 32 Kontakte - Weitere Module ✅ ✅

Ja 33 Rechnungen per WhatsApp verschicken ✅ ✅

Ja 34 Kontakte - Statistik ✅

Ja 35 Statistiken ✅
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FEATURELISTE DER EINZELNEN EDITIONEN



F   BASIS PLUS PREMIUM
Ja 36 Veranstaltungen ✅

Ja 37 Veranstaltungen - Teilnehmer ✅

Ja 38 Messen: Kunden gewinnen ✅ ✅

Ja 39 Messen - Messetage ✅ ✅

Ja 40 Messen - Messeteilnehmer ✅ ✅

Ja 41 Messen - Organisation ✅ ✅

Ja 42 Messen - Massenrechnungen ✅ ✅

Ja 43 Messestandorte ✅ ✅

Ja 44 Haushaltsbuch ✅ ✅ ✅

Ja 45 Bestellungen ✅ ✅ ✅

Ja 46 Mailing Vorlagen ✅ ✅ ✅

Ja 47 Mailing (Serienmails oder Serienbriefe) ✅ ✅ ✅

Ja 48 Etikettendruck ✅ ✅ ✅

Ja 49 ToDo ✅ ✅ ✅

Ja 50 Mailingvorlagen per WhatsApp versenden ✅ ✅ ✅

Ja 51 Mailempfänger ✅ ✅ ✅

Ja 52 Dokumente ✅ ✅ ✅

Ja 53 Geschenkeliste ✅ ✅

Ja 54 Investitionsplan ✅ ✅

Ja 55 Projekte: Planen und durchführen ✅ ✅

Ja 56 Projektgruppen ✅ ✅

Ja 57 Versicherungen ✅ ✅

Ja 58 Ideen ✅ ✅

Ja 59 Fragebogen ✅

Ja 60 Erfolge ✅

Ja 61 Ziele ✅

Ja 62 Ehrungen Firstline und Downline ✅

23 46 60

39,90 €
Gesamt-Paketpreis pro Monat inklusive Ninox-Lizenz im 
Wert von 20,00 € p. Monat (240,00 € p. a.). Exklusive 
Onboarding und Vermittlungsgebühr.*

49,90 € 59,90 €
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Die Editionen 


myBusiness BASIS: Den Einstieg wagen 
Ideal um in das Geschäft einzusteigen und die ersten Schritte zu gehen. Kontakte anlegen, pflegen und 
sich auf das Wesentliche konzentrieren: Die Gewinnung von Kunden und die ersten Umsätze zu 
generieren. Alles, was dafür nötig ist, ist in diesem Paket enthalten. Die Arbeit an einem Kunden, seine 
Kontaktdaten, die Kommunikation mit ihm über Geschäftsbriefe, Serienbriefe und die Notizen, die man 
sich in den Wiedervorlagen machen kann. Man kann sogar die Einarbeitung von Geschäftspartnern 
protokollieren.



myBusiness PLUS: Das Geschäft erweitern 
Ideal um aus den Kinderschuhen herauszuwachsen und das Businnes richtig anzukurbeln. Planen Sie 
Messen und werten Sie diese aus, organisieren Sie Ihre Projekte und Projektgruppen, halten Sie fest, 
welche Ihrer Geschäftspartner eine Ehrung verdienen oder führen Sie eine Geschenkeliste. Ein 
Investitionsplan für die Zukunft kann dort auch angelegt werden. Außerdem ist in diesem Paket das 
Anlegen von Produkten möglich inklusive einer Bestandsführung und Staffelpreisen, sowie das Erstellen 
und Versenden von Rechnungen, sowie das Monitoring des wachsenden Umsatzes.



myBusiness PREMIUM: Das Geschäft und Geschäftspartner führen 
Ideal um ohne Einschränkungen zu wachsen. Die Stärke dieser Edition liegt in der Analyse und der 
Statistik aller Prozesse. Finden Sie heraus, welcher Kunde wann zum letzten Mal eine Bestellung 
aufgegeben hat, werten Sie aus, welche Teilnehmer auf welcher Veranstaltung waren oder nicht waren, 
halten Sie die Umsatzstatistik eines Firstliners oder Geschäftspartners fest und verfolgen Sie die 
Entwicklung in vielen aussagekräftigen Diagrammen auf dem Dashboard. Planen Sie eine Veranstaltung 
oder Messe inklusive einer routinemäßigen Erstellung von Rechnungen für alle Teilnehmer mit einem 
Knopfdruck.





Onboarding 
Für die Einrichtung sollten 1 bis 1,5 Stunden Zeit eingeplant werden. Via Zoom werden Ninox als 
Software und myBusiness als App eingerichtet. Inhalte der Einrichtung sind u. a. 



	 •	 Registrierung bei Ninox und eventuell MAKE,

	 •	 Einladung ins Team von myBusiness,

	 •	 Aboplan für Ninox und myBusiness, 

	 •	 Eingeben der Grunddaten für die Arbeit mit myBusiness, 

	 •	 Import der Kontakte,

	 •	 Anlegen aller Vorlagen (Interaktionen, Wiedervorlagen, Stati, …), 

	 •	 Einrichtung der Mailfunktion über myBusiness u. a.,

	 •	 Verknüpfung zur VitalFoodApp für die Synchronisation der Haustiere,

	 •	 Erstellung der benötigten Szenarien bei MAKE.



Als Vertriebspartner bekommen Sie im Vorfeld eine E-Mail mit allen Infos für die Einrichtung.



Kostenpunkt: 80 € einmalig





Das Abo: Optionen 
Das Abo kann monatlich, pro Quartal, halbjährlich oder jährlich entrichtet werden. Es gibt keinen 
Nachlass. Das Abo wird über ein SEPA-Lastschriftmandat eingezogen. Die Rechnung kann jeweils am 
Anfang, in der Mitte oder am Ende eines Monats beglichen werden.
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WEITERE MODALITÄTEN







Schulungen 


Kick-Off-Tag: Für Anfänger 
250 € pro Person. Mindestteilnehmerzahl: 5 Personen

Beschreibung: Computer einrichten, Ninox Einrichten, Grundlagen ReicoManger (Termine, Kontakte, 
Dashboard, Wiedervorlagen, Geschäftsbriefe, Bestellungen, Rechnungen, Produkte, Daten zum 
Haustier, …)



2 Kick-Off-Tage: Für Anfänger 
450 € pro Person. Mindestteilnehmerzahl: 5 Personen.

Beschreibung: Computer einrichten, Ninox Einrichten, Grundlagen myBusiness (Termine, Kontakte, 
Dashboard, Wiedervorlagen, Geschäftsbriefe, Bestellungen, Rechnungen, Produkte, Daten zum 
Haustier, …)



Schulung: Für Fortgeschrittene 
300 € pro Peron. Mindestteilnehmerzahl: 5 Personen

Themen können individuell vorbereitet werden. Möglich sind: Veranstaltungen, Messen, Statistiken, 
Auswertungen, Serienmail, Textbausteine, Projekte, Dokumente, …)





Ninox als Plattform 
Ein paar Infos zu Ninox. Es ist eine Art Access, nur besser. Sie werden (auch) Kunde bei Ninox, nicht bei 
iAlltag. Für die Nutzung von Ninox fällt eine Jahres-Lizenz-Gebühr an.



	 •	 Professional-Lizenz: 20 € pro Monat | 500.000 Datensätze pro Datenbank; Speicherplatz pro 

Lizenz 2 GB; API-Calls pro Monat 30.000**

	 •	 Es gibt eine kostenlose App für iPhone, iPad, Android, Mac

	 •	 Zahlung möglich per Kreditkarte, PayPal, Lastschrift

	 •	 Verfügbar als Mac-App, im Browser auf allen Betriebssystemen, Smartphone und Tablet (iOS 

oder Android)



Mehr Infos unter: https://ninox.com/de/preise

Ninox ist DSGVO-Konform: https://ninox.com/de/dsgvo



WICHTIG: Die Registriung bei Ninox läuft über einen speziell von iAlltag bereitgestellten Link. Bitte nicht 
vorher registrieren. Als Partner von Ninox bekomme ich einerseits für die Vermittlung eine kleine 
Provision und andererseits weiß Ninox dann, durch welchen Partner Sie als Kunde betreut werden. Das 
ist für alle drei Seiten wichtig.





MAKE als Verbindungstool 
MAKE ist eine Art Kupplung. Es verbindet. Make verbindet Apps miteinander, die sonst nichts 
miteinander zu tun haben. Ninox mit Dropbox. Dropbox mit Google, Ninox mit Mailfunktion oder 
anderem. Einige Funktionen, wie z. B. das Übertragen von Kontaktdaten in ein Google-Adressbuch, 
sind nur möglich mit einer Kupplung. Ninox kann nicht alles von Haus aus, daher gibt es MAKE, mit 
dessen Hilfe man Funktionen bereitstellen kann, die sonst nicht möglich wären. Bis zwei Szenarien ist 
MAKE kostenlos. In aller Regel reicht das auch. Sie registrieren sich bei MAKE. Ihren Benutzernamen 
und Passwort stellen Sie iAlltag dann bereit, damit im Hintergrund die benötigten Szenarien für Ihre 
Arbeit mit myBusiness erstellt werden können.



Mehr Infos unter: https://make.com



WICHTIG: Die Registriung bei MAKE läuft über einen speziell von iAlltag bereitgestellten Link. Bitte nicht 
vorher registrieren. Als Partner von MAKE bekomme ich für die Vermittlung eine kleine Provision.
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Synchronisation mit der Vitalfood-App 
Diejenigen Vertriebspartner, die die Vitalfood-App nutzen, können die Daten der Haustiere von der 
Vitalfood-App hin zu myBusiness synchronisieren. Wenn die Daten beim Kunden in der Vitalfood-App 
aufgenommen wurden oder dort geändert wurden, kann man mit einem Knopfdruck diese Daten in 
myBusiness beim jeweiligen Kunden synchron halten. Um die Verbindung zwischen der Vitalfood-App 
und myBusiness herzustellen, muss in den Einstellungen-Integrationen nur die E-Mailadresse 
eingegeben werden, mit der man bei der VitalFoodApp registriert ist. Synchronisiert werden die Daten 
der Haustiere eines Kontaktes nur dann, wenn die Daten in der VitalFoodApp aktueller sind als die 
Daten in myBusiness. Die Synchronisation funktionert derzeit nur in eine Richtung. Eine Synchronisation 
von myBusiness hin zur VitalFoodApp ist derzeit (noch) nicht möglich.



myBusiness kostenlos ausprobieren 
Nachdem man sich das Demovideo von Herrn W. Schmied angeschaut hat und Lust hat, das selbst mal 
unverbindlich auszuprobieren, kann man zu Demozwecken in myBusiness eingealden werden. Dort 
kann man, ohne vorher eine Lizenz bei Ninox fix buchen zu müssen, einen Monat lang das System und 
die Arbeit damit ausgiebig testen. Alle Module der Edition Premium stehen für Demozwecke frei zur 
Verfügung. Damit kann man alles einmal ausprobieren bevor man sich entscheidet, ein Abo 
abzuschließen. Wenn man ein Abo abschließt, bleiben die in der Demoversion schon vorhandenen 
Daten erhalten.



WICHTIG: Die Registriung bei Ninox läuft über einen speziell von iAlltag bereitgestellten Link. Bitte nicht 
vorher registrieren. 

 
myBusiness Family Edition 
Manche sind als ganze Familie im Reico-Geschäft mit einbezogen. Für diese gibt es ein spezielles 
Angebot. Wenn Familienmitglieder zusätzlich ein eigenes Dashboard, eigene Kontaktdaten für 
Geschäftsbriefe, Rechnungen und ein eigenes Logo hinterlegen wollen, dann kann man die myBusiness 
Family Edition nutzen. Die erste Person zahlt den vollen Preis für das myBusiness Abo. Jede weitere 
Person, die aus derselben Familie quasi ein eigenes ReicoGeschäft führt zahlt die Hälfte.

WICHTIG: Es wird dafür auch eine eigenes Ninox-Lizenz gebraucht. Jeder Nutzer wird mit seiner E-
Mailadresse in das Team eingeladen und braucht dementsprechend eine eigene Ninox-Lizenz. Für 
diese fällt der Preis in voller Höhe an.



Beispiel 1: 
1. Nutzer bucht myBusiness PREMIUM für 49,90 € p. M. Ein weitere Familienglied kann für 24,90 € p. 
M. ebenfalls myBusiness PREMIUM buchen.



Beispiel 2: 
1. Nutzer bucht myBusiness PLUS für 39,90 p. M. Ein weiteres Familienglied kann den 
myBusiness BASIS für 19,90 € p. M. oder myBusiness PLUS für 19,90 € p. M. buchen.



In der Family Edition kann jeweils die gleiche Edition oder eine niedere Version gebucht werden, wie die 
des Hauptnutzers, jedoch keine höhere. Es ist auch möglich, die Kundenkontkate der anderen 
Familienglieder in seinem Konto zu sehen und zu bearbeiten. Wenn das gewünscht ist, kann man das 
mitteilen, die Funktion wird dann aktiviert. Im Hintergrund wird eingestellt, welche Person aus der 
Familie die Kundenkontakte einer anderen Person sehen soll.
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1 Alles zum Kunden

Alles zum Kunden an einem Ort. Kunden 
sehen, filtern, anlegen und verwalten. Für 
alle Arten von Informationen gibt es 
ensprechende Felder, die gefüllt werden 
können. Der erste Ort der Begegnung, 
Kontaktdaten, Geburtstage. 
Wiedervorlagen, Geschäftsbriefe, 
Statistiken, Kunde seit, Interaktionen, was 
auch immer zu einer Person gehört, kann 
in myBusiness unkompliziert angelegt, 
geändert, gesucht und gefunden werden. 
Vor allem auch die Daten zum Haustier 
des Kunden.

Verfügbar in Edition:
BASIS, PLUS, PREMIUM

F  Preispunkt BASIC PLUS PREMIUM

Ja 7
6

myBusiness Nutzungs-Lizenz 
(💰 ➜ iAlltag)

39,90 € p. M. 49,90 p. M. 59,90 p. M.

Ja 7
7

Ninox-Professional-Lizenz im Wert von 20,00 € p. M. im 
Paketpreis enthalten ****

im Wert von 20,00 € p. M. 
im Paketpreis enthalten ****

im Wert von 20,00 € p. M. 
im Paketpreis enthalten ****

Ja 7
8

MAKE (💰 ➜ make.com) 0 € bei bis zu 2 Szenarien; 
9 € p. M. ab 3 Szenarien

0 € bei bis zu 2 Szenarien; 
9 € p. M. ab 3 Szenarien

0 € bei bis zu 2 Szenarien; 
9 € p. M. ab 3 Szenarien

Ja 7
9

Onboarding, Einrichtung, 
Datenimport (💰 ➜ iAlltag)

80 € einmalig 80 € einmalig 80 € einmalig

Ja 8
0

Vermittlung (💰 ➜ Schmied C.) 50 € einmalig 100 € einmalig 150 € einmalig

Ja 8
1

Einzelschulung 80 € pro Stunde 80 € pro Stunde 80 € pro Stunde

Ja 8
2

Support und Fragen Inbegriffen Inbegriffen Inbegriffen

Ja 8
3

Updates / Upgrades Inbegriffen Inbegriffen Inbegriffen

Ja 8
4

Kurzschulung bis zu 15 Minuten Inbegriffen Inbegriffen Inbegriffen

Ja 8
5

Update-Videos auf YouTube Inbegriffen Inbegriffen Inbegriffen

Ja 8
7

Schulungsvideos auf YouTube Inbegriffen Inbegriffen Inbegriffen

Ja 8
8

App für MacOS (nativ) Kostenlos Kostenlos Kostenlos

Ja 8
9

App für iOS / Android Kostenlos Kostenlos Kostenlos

Ja 9
0

App für iPad / Android-Tablet Kostenlos Kostenlos Kostenlos

 

myBusiness: Editionen - Preise - Infos

ARBEITEN MIT MYBUSINESS

PREISÜBERSICHT



2 Bestellübersicht

Die Bestellübersicht gibt Ihnen die volle 
Kontrolle über den Geschäftsverlauf mit 
einem Kontakt. Sehen Sie sofort, welchen 
Jahresumsatz die Person generiert, welche 
Zugaben Sie den Bestellungen beigelegt 
haben, welche Modalitäten für die Zahlung, 
den Umgang, die Anrufzeit oder den 
Versand an diese Person gelten. Notieren 
Sie den Bestellrythmus und vergeben Sie 
einen Sympathiefaktor.

Verfügbar in Edition:
BASIS, PLUS, PREMIUM

3 Serienbrief und E-Mails

Mit Textbausteinen vorgefertigte 
Serienbriefe für einen ganz bestimmten 
Kundenkreis erstellen, ausdrucken und 
verschicken. Oder ganz digital als 
Serienmail versenden. Textbausteine 
selbst erstellen und in auch in 
Geschäftsbriefen nutzen. Empfänger 
können granular ausgewählt werden. So 
findet man immer die Kunden, die einem 
oder mehreren Kriterien ensprechen oder 
eben nicht entsprechen.

Verfügbar in Edition:
BASIS, PLUS, PREMIUM

4 Haushaltsbuch führen
Die Ausgaben und Einnahmen 
übersichtlich und korrekt führen und 
auswerten. Es ist auch möglich, die 
geschäftlich gefahrenen Kilometer zu 
notieren. Eine kleine Monats-Auswertung 
direkt im Formular oder auf dem 
Dashboard sehr ausführlich mit vielen 
Diagrammen.

Verfügbar in Edition:
BASIS, PLUS, PREMIUM

5 Wiedervorlagen

Nutzen Sie Wiedervorlagen um die 
konkrete Arbeit am Kunden zu 
organisieren und nichts zu vergessen. 
Notieren Sie alles, was beim Kontakt 
wichtig ist. Auf einen Blick alles sehen, was 
für das Gespräch mit dem Kunden von 
Belang sein kann.

Verfügbar in Edition:
BASIS, PLUS, PREMIUM
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6 Daten zum Haustier

Die Tiere der Kunden im Blick behalten mit 
allen wichtigen Informationen. Impfdatum, 
Empfohlenes Futter, Denkzettel für die 
Futterumstellung, Name des Tieres und 
dessen Geburtsdatum und sogar ein Bild, 
wenn Sie wollen. Das Modul hilft Ihnen 
optimal das Herrchen des Tieres 
fachgerecht und kompetent zu beraten.

Verfügbar in Edition:
BASIS, PLUS, PREMIUM

7 Kontaktekarte

Nutzen Sie die Kontaktekarte um auf einer 
Seite alle relevanten Daten eines Kunden 
einzutragen. Es kann sofort ein Termin 
festgemacht werden, bis zu drei Haustiere 
und deren Daten festhalten werden. Mit 
einem Klick werden alle erfassten Daten in 
die richtigen Tabellen geschrieben, die 
Haustiere angelegt und ein eventuell 
festgemachten Termin eingetragen.

Verfügbar in Edition:
BASIS, PLUS, PREMIUM

8 Geschäftspartner einarbeiten

Arbeiten Sie neue Geschäftspartnerein und 
halten Sie alles fest, was die Einarbeitung 
angeht. Welche Untensilien wurden schon 
dem neuen Geschäftspartner überreicht? 
Welche Schritte in die Selbstständigkeit 
sind schon gegangen worden? In welchen 
Bereichen wurde er bzw. sie eingearbeitet? 
Welche Schulungen wurden schon 
besucht?

Verfügbar in Edition:
BASIS, PLUS, PREMIUM

 

myBusiness: Editionen - Preise - Infos



9 Mailing Vorlagen

Nutzen Sie Vorlagen für Mails und 
Messenger-Nachrichten. Erstellen Sie eine 
persönliche und eine formelle Variante 
einer Vorlage und nutzen Sie diese in 
Geschäftsbriefen, Wiedervorlagen, im 
Kontaktestamm oder in Serienmails. Mit 
Platzhalter können Kunden namentlich 
angesprochen werden.

Verfügbar in Edition:
BASIS, PLUS, PREMIUM

10 Messen planen

Planen Sie eine Messe mit allem was 
dazugehört. Aus dem Messedatum werden 
die einzelnen Messetage erstellt. Jeder 
Messetag kann komplett für sich geplant 
werden. Die Messen erscheinen im 
Messekalender. Die Planung kann mit 
einem Klick an jeden Teilnehmer der 
Messe verschickt werden. Die Kosten 
werden automatisch auf die Teilnehmer 
umgelegt.

Verfügbar in Edition:
PLUS, PREMIUM

12 Produkte verwalten

Verwalten Sie Produkte. Bestandsgeführte 
Produkte werden auf Wunsch beim 
Versand einer Rechnung vom 
Lagerbestand abgezogen. Auch bis zu fünf 
Staffelpreise sind möglich. Legen Sie einen 
Mehrwertsteuersatz fest, den Einkaufspreis 
und den Verkaufspreis. Eine kleine 
Lagerverwaltung ist auch dabei. Mit 
wenigen Klicks nachvollziehen, wer wann 
dieses Produkt zu welchem Preis gekauft 
hat und welcher Umsatz insgesamt damit 
erzielt wurde.

Verfügbar in Edition:
PLUS, PREMIUM
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13 Umsätze auswerten

Vor allem als Teamleiter hilft Ihnen 
myBusiness Umsätze und Statistiken im 
Blick zu behalten. Werten Sie Ihre eigenen 
Umsätze oder die Ihrer Geschäftsparter, 
Crossliner oder Firstliner aus. 
Jahresvergleiche, provisionsfähige Punkte, 
die Anzahl der Geschäftspartner, alle 
Informationen sind übersichtlich und in 
aussagefähigen Diagrammen aufbereitet. 
Einfach einen Mitarbeiter und das Jahr 
auswählen, das ausgewertet werden soll, 
schon sind alle Diagramme fertig.

Verfügbar in Edition:
PREMIUM

13 Monitoring der Rechnungen

Überblicken Sie alle Rechnungen auf dem 
Dashboard. Welche sind erstellt und noch 
nicht verschickt? Welche sind verschickt 
und noch nicht bezahlt? Zwei Diagramme 
werten die Summen für den laufenden 
Monat aus und zeigen an, an welchen 
Tagen wieviel an Einnahmen zu erwarten 
sind.

Verfügbar in Edition:
PLUS, PREMIUM

14 Veranstaltungen durchführen

Planen Sie eine Veranstaltung. Vom 
Thema, über den Ort, bis hin zur 
automatischen Erstellung der Rechnungen 
auf Knopfdruck für alle Teilnehmer. 
Schreiben Sie ein Protokoll und versenden 
Sie dieses, und wenn Sie möchten, auch 
gleich die Präsentation mit dazu. Eine 
Übersicht zeigt an, wer schon angemeldet, 
zugesagt und bezahlt hat, oder eben nicht.

Verfügbar in Edition:
PREMIUM
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15 Erfolge, Ziele, Ehrungen

Tracken Sie ihre eignen Erfolge um sich 
weiter zu motivieren. Setzen Sie sich 
konkrete Ziele und überprüfen Sie, ob 
diese erreicht wurden. Halten Sie alle 
Ehrungen fest, die sie an andere verliehen 
haben, an Ihre Geschäftspartner, Firstliner 
oder Crossliner. Planen Sie Ihren Erfolg 
und genießen Sie ihn, wenn Sie ihn 
erreicht haben.

Verfügbar in Edition:
PREMIUM

16 Ihr Geschäft analysieren

Finden Sie heraus, wer in welchem 
Zeitraum der Vergangenheit das letzte Mal 
ein Reico-Produkt bestellt hat. Schnell 
herausfinden, bei welchem Kunden welche 
Interaktion noch aussteht oder welche 
Kunden eine oder mehrere Interaktionen 
schon hinter sich haben oder bei wem 
nach dem eingestellten Bestellrythmus 
wieder eine Bestellung dran wäre. Auf 
diese Weise in Sekunden die Kunden 
herausfiltern, bei denen etwas bestimmtes 
ansteht oder geplant ist.

Verfügbar in Edition:
PREMIUM

17 Statistiken verfolgen

Schreiben Sie die Statistik ihrer Firstliner, 
Ihrer Geschäftspartner und von Ihnen 
selbst mit. Für jedes Jahr werden 12 
Monate angelegt und darin die Umsätze, 
Provisionen und Summen festgehalten. 
Auf einen Blick sieht man in zwei 
unterschiedlichen Diagrammen die Punkte 
und den Verdienst, der sich daraus ergibt. 
Für einen selbst und die Geschäftspartner.

Verfügbar in Edition:
PREMIUM
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1 "Seitdem wir myBusiness nutzen ist unser "Geschäft" viel übersichtlicher 
geworden. Wir können, bei guter Datenpflege, mitverfolgen, in wieweit 
unsere Kunden bestellen bzw. was sie bestellen. Durch diese bessere 
Übersicht lassen sich bessere Empfehlungen aussprechen und man hat die 
Bestellvorgänge der Kunden schnell und aufbereitet parat. Durch 
myBusiness sehe ich meine Provisionspunkte, Umsatzstatistik, 
Partnerpunkte und kann mein Wachstum besser verfolgen und 
analysieren. myBusiness ist eine große Hilfe und Erleichterung beim 
Erstellen und Versenden von Rechnungen. Die Software bedient sich 
einfach und schnell. Bei evtl. aufkommenden Fragen und Problemen gibt es 
guten und schnellen Support durch Herrn Diegel.

Ohne myBusiness wäre es mir 2020 nicht aufgefallen, dass ich 70 Kunden 
unbemerkt verloren hätte. Solche Dinge hat man nun besser im Blick."

Jana Meinzer

2
"Seit ich mit myBusiness arbeite, habe ich eine Kundendatei, die leicht zu 
pflegen, komplett und übersichtlich ist und auf die ich von überall aus 
zugreifen kann. Ich kann es jedem empfehlen myBusiness so früh wie 
möglich in den Alltag aufzunehmen.“

Katja Mayer

3

"Durch myBusiness haben sich alle geschäftlichen Prozesse vereinfacht. 
Endlich habe ich ein Tool, das es mir ermöglicht, das Reico Geschäft in 
jedem noch so kleinem Bereich perfekt zu organisieren. Wofür ich früher 
acht verschiednen Systeme brauchte, habe ich heute ein perfektes - 
myBusiness!"

Felix Kieserling

4
"Seit ich myBusiness einsetze, kann ich wesentlich effektiver arbeiten. Ob 
Terminverwaltung, Wiedervorlage, Umsatzstatistik, Verwaltung von Ideen, 
Messen, Veranstaltungen, alles läuft hochgradig effizient. Weitere Module 
sind jederzeit anpassbar und programmierbar. Seit Start der 
Ursprungsversion haben wir dutzende neue Features dazubekommen und 
es werden immer mehr. Arbeitsprozesse können so selbst definiert und 
optimal eingerichtet werden. Ohne myBusiness könnte ich mein Geschäft 
nicht mehr verwalten. Obendrein kann ich es auf jedem tragbaren Gerät 
oder stationär benutzen, weil es cloud-basiert ist."

Wolfram Schmied
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DAS SAGEN ANDERE REICO-VERTRIEBSPARTNER



5

Ninox - De Onmisbare Tool voor mijn Bedrijf!
"Ik ervaar de kracht van myBusiness - een onmisbare tool voor mijn 
overzichtelijk bedrijfsbeheer. Met een intuïtieve interface heb ik op pc, tablet 
en mobiel alle info binnen handbereik. Klantopvolging wordt een fluitje van 
een cent dankzij directe toegang tot klantgegevens. Mijn financiële 
administratie is overzichtelijk. myBusiness is mijn persoonlijke assistent die 
me tijdwinst oplevert en mijn bedrijfsvoering efficiënt maakt. Ik geef mijn 
bedrijf de boost die het verdient!"

Ninox - Das unverzichtbare Werkzeug für mein Business!
"Ich erlebe die Kraft von myBusiness - ein unverzichtbares Werkzeug für 
meine Unternehmensführung. Dank der intuitiven Benutzeroberfläche habe 
ich alle Informationen auf dem PC, dem Tablet und dem Mobiltelefon immer 
griffbereit. Die Kundenbetreuung wird dank des direkten Zugriffs auf die 
Kundendaten einfach. Meine Finanzverwaltung ist übersichtlich. 
myBusiness ist mein persönlicher Assistent, der mir Zeit spart und mein 
Geschäft effizienter macht. Ich gebe meinem Unternehmen den 
Aufschwung, den es verdient!"

Antoinette Leijssen

6 .
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Mittlerweile arbeiten über 60 selbstständige 

Vertriebspartner in Deutschland, Österreich, 

Schweiz, Niederlande, Italien und Kroatien 

mit myBusiness.
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___________________________________________________________________________________

Fußnoten 
* Preise ohne Mehrwertsteuer.

** API-Calls sind Verbindungen, die aus Ninox herausgehen, dazu gehört z. B. der Versand einer Rechnungs-PDF oder eines Geschäftsbriefes, oder jede E-Mail einer Serie.

*** 10 € pro Monat in den ersten 12 Monaten. Ab dem 13. Monat 19,90 € pro Monat. Nicht enthalten sind die Lizenskosten für die Nutzung der Ninox-Plattform (Siehe Absatz 
„Ninox als Plattform“)

**** Aus Gründen der Disposition kann auf persönliche Absprache der Fall eintreten, dass die Nutzungsgebühr für die Ninox-Professional-Lizenz getrennt abgeführt werden 
muss. Der Betrag wird dann jährlich abgeführt und an Ninox weitergeleitet. Entsprechnd wird der Paketpreis dann um 20,00 € reduziert und nach abgesprochener Modalität 
berechnet.



Änderungen vorbehalten


KONTAKT - FRAGEN - ANREGUNGEN - BESTELLUNG

Webseiten 


https://www.ninox.com

https://www.ialltag.de

https://www.we.love-
nature.com


Philosophie und Demo 


Wolfram Schmied

Schmied Consulting

Mobil: +49 (0)173 / 9321230

Mail: w-schmied@web.de


Technik und Onboarding 


Wilhelm Diegel

EDV-Dienstleistungen

Mobil: +49 (0)1578 / 27 989 37

Mail: info@ialltag.de


AUSZUG VERTRIEBSPARTNER, DIE UNS VERTRAUEN


